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                        Copie de Chargé d'affaires Grands comptes F/H - Siège Nanterre 92
 CDI |  POINT.P
 NANTERRE CEDEX - Ile de France
 2900 € - 3500 € par mois
 Offre publiée le : 10/04/2024
 Référence : FRA26362
Le siège des Grands comptes recherche son/sa Chargé(e) d'affaires.
📢 Vous êtes un véritable ambassadeur auprès de nos clients 
Vous vous investissez avec le Responsable Grands Comptes auprès des acteurs de la prescription et entretenez ses réseaux (acteurs locaux, clients, industriels…).
Vous établissez des devis pour vos clients et vous êtes l’interlocuteur privilégié entre les équipes de vente, les clients et les fournisseurs.
🏗️ Vous êtes une personne de terrain
Vous créez vos plans de tournées et vous allez à la rencontre de vos clients sur leurs chantiers et à la recherche d’opportunités dans le secteur du BtoB (identifier les besoins, apporter des conseils, une assistance, des solutions produits et service). Vous remontez les informations terrain à votre équipe.
🤝🏻 Vous êtes un as de la persuasion 
Grâce à votre expertise en vente, vous savez parfaitement convaincre les clients de la qualité et de la pertinence de nos produits/services. Vous gérez tout le processus de vente, de la prospection à la conclusion des contrats, en veillant à répondre aux besoins spécifiques de chaque client.
👀 Vous êtes à la pointe de la construction durable
Vous analysez les données du marché et surveillez les tendances du secteur pour identifier de nouvelles opportunités commerciales.
Vous participez aux actions commerciales de l'agence ou du site, et des réunions "Responsables Grands-comptes" et/ou "Responsable Grands-comptes".
L’info en plus : Assurer un rôle de référent pour les compétences en vente auprès des autres vendeurs

[image: POINT.P]Chargé d'affaires Grands comptes F/H - Siège Nanterre (92)
 CDI |  POINT.P
 NANTERRE CEDEX - Ile de France
 2900 € - 3500 € par mois
 Offre publiée le : 10/04/2024
 Référence : FRA26352
Le siège des Grands comptes recherche son/sa Chargé(e) d'affaires.
📢 Vous êtes un véritable ambassadeur auprès de nos clients 
Vous représentez POINT.P auprès des artisans, comprenez leurs besoins et proposez des solutions adaptées pour leurs chantiers.
🏗️ Vous êtes une personne de terrain
Vous allez à la rencontre de vos clients sur leurs chantiers et à la recherche d’opportunités dans le secteur du BtoB. Vous remontez les informations terrain à votre équipe.
🤝🏻 Vous êtes un as de la persuasion 
Grâce à votre expertise en vente, vous savez parfaitement convaincre les clients de la qualité et de la pertinence de nos produits/services. Vous gérez tout le processus de vente, de la prospection à la conclusion des contrats, en veillant à répondre aux besoins spécifiques de chaque client.
👀 Vous êtes à la pointe de la construction durable
Vous analysez les données du marché et surveillez les tendances du secteur pour identifier de nouvelles opportunités commerciales.
L’info en plus : Vous pouvez compter sur votre binôme commercial sédentaire, pour vous apporter des réponses rapides 💪
Dans cette vidéo, découvrez d’un peu plus près le métier de commercial itinérant : https://www.youtube.com/watch?v=etH82vVL31s 

[image: POINT.P]Alternance vendeur Libre-Service (H/F) - Guérande (44)
 Contrat d'alternance |  CEDEO
 GUERANDE - Pays de la Loire
 Offre publiée le : 10/04/2024
 Référence : FRA25730
Notre agence de Guérande recherche son/sa futur(e) alternant(e) vendeur(se) libre-service.
Vous recherchez un métier de découvertes et d’audace pour interagir tous les jours avec de nouvelles personnes tout en présentant des produits et services innovants ? Rejoignez l’aventure CEDEO 
 Votre bonne humeur est légendaire ? Alors, ces missions sont faites pour vous :

Vous prenez soin de vos clients : de leur accueil en point de vente à la réception de leurs marchandises, vous les gérez de A à Z : conseils avisés, ventes pures ou ventes complémentaires, devis, commandes, encaissements, facturation, relances.
Vous en connaissez un rayon sur le parcours client : d’ailleurs vos clients, vous les connaissez bien et vous savez leur proposer produits et services qui vont les aider à réaliser leur projet, sans essuyer de plâtres.
Vous animez un libre-service solide en toute sécurité : Vous maintenez les rayons du libre-service toujours Pleins, Propres et avec les meilleurs Prix. Vous appliquez la règle des 3P (plein, propre, prix). Vous mettez en avant les opérations commerciales, les têtes de gondoles n’ont plus de secret pour vous.
Vous fixez les règles au millimètre près : Vous conseillez des particuliers à 20% et des professionnels du bâtiment à 80%, donc soyez à 100% de votre professionnalisme au quotidien. Objectif : assurer la satisfaction clients.


[image: CEDEO]Alternance Vendeur Libre-service (H/F) - Orléans (45)
 Contrat d'alternance |  CEDEO
 ST JEAN DE LA RUELLE - Centre Val de Loire
 Offre publiée le : 09/04/2024
 Référence : FRA26329
Notre agence d'Orléans (ST Jean-de-la-Ruelle) recherche son/sa futur(e) alternant(e) vendeur(se) libre-service.
Vous recherchez un métier de découvertes et d’audace pour interagir tous les jours avec de nouvelles personnes tout en présentant des produits et services innovants ? Rejoignez l’aventure CEDEO 
Votre bonne humeur est légendaire ? Alors, ces missions sont faites pour vous :

Vous prenez soin de vos clients : de leur accueil en point de vente à la réception de leurs marchandises, vous les gérez de A à Z : conseils avisés, ventes pures ou ventes complémentaires, devis, commandes, encaissements, facturation, relances.
Vous en connaissez un rayon sur le parcours client : d’ailleurs vos clients, vous les connaissez bien et vous savez leur proposer produits et services qui vont les aider à réaliser leur projet, sans essuyer de plâtres.
Vous animez un libre-service solide en toute sécurité : Vous maintenez les rayons du libre-service toujours Pleins, Propres et avec les meilleurs Prix. Vous appliquez la règle des 3P (plein, propre, prix). Vous mettez en avant les opérations commerciales, les têtes de gondoles n’ont plus de secret pour vous.
Vous fixez les règles au millimètre près : Vous conseillez des particuliers à 20% et des professionnels du bâtiment à 80%, donc soyez à 100% de votre professionnalisme au quotidien. Objectif : assurer la satisfaction clients.


[image: CEDEO]Conducteur de centrale à béton - Saint Lô (H/F)
 CDI |  POINT.P
 ST LO - Normandy
 Offre publiée le : 09/04/2024
 Référence : FRA25243
Votre objectif sera de maîtrise l'ensemble de la chaîne de production de votre Centrale à Béton : approvisionnement, production du béton selon les cahiers des charges et préparation des commandes.
Votre quotidien ?
- Proposer les offres de prix et de devis à vos clients
- Lancer les productions de béton selon les cahiers des charges souhaités
- Contrôler la qualité du béton avant prise en charge en Camion
- Optimiser et gérer le planning quotidien des livraisons selon la production- Gérer les approvisionnements de matières premières pour la production du béton dans la Centrale
- Assurer l'entretien de la Centrale : mouillage et tenue de la chaîne de production, habilitations électriques, etc.
Vous souhaitez rejoindre un Groupe solide dans lequel convivialité et exigence au service du client sont des valeurs quotidiennes ? Alors, ce poste est fait pour vous !
D'autres raisons de nous rejoindre ?
- Un parcours d'intégration et une offre de formations personnalisées dans tous les domaines
- Un suivi personnalisé tout au long de votre parcours dans le Groupe- Un accès aux avantages du Groupe Saint-Gobain (Plan Epargne Groupe, accords d'intéressement et participation) ainsi qu'à des remises commerciales sur nos produits
- Enfin, évoluer, changer de métier ou encore découvrir d'autres enseignes sera possible !
Vous serez amené(e) à vous déplacer régulièrement dans les centrales du secteur Aveyronnais.

[image: POINT.P]Conseiller de Vente Showroom F/H - Nanterre 92
 CDI |  POINT.P Showroom
 NANTERRE - Ile de France
 1850 € - 2200 € par mois
 Offre publiée le : 09/04/2024
 Référence : FRA25784
Dans la salle exposition de l'agence Point P de Nanterre, vous irez à la rencontre de nos clients, essentiellement des particuliers à la recherche de conseils à la fois techniques et esthétiques pour leurs projets.
Vous présenterez l’ensemble des produits et services correspondant à leurs besoins. Votre objectif sera de négocier et de conclure la vente d’une offre sur-mesure.
Votre quotidien ?
- Accueillir les clients, identifier leurs besoins et les accompagner vers le choix le plus adéquat- Etablir les propositions de devis, négocier et conclure les ventes des offres de produits et services- Suivre les commandes clients : réception, livraison et service après-vente- Participer à l’attractivité de la salle : mise en valeur de l’espace, mise en situation des produits et présentation des promotions en cours
Vous souhaitez vous épanouir au sein d’une équipe passionnée, conviviale et exigeante, tout en bénéficiant de la force et de la pérennité d’un grand groupe ? Alors, ce poste est fait pour vous !

[image: POINT.P Showroom]Technico-commercial sédentaire (H/F) - Bourgoin
 CDI |  CEDEO
 SAINT ALBAN DE ROCHE - Auvergne Rhone Alpes
 2000 € - 2200 € par mois
 Offre publiée le : 09/04/2024
 Référence : FRA26335
Vous avez envie de construire et développer un portefeuille client en binôme avec un technico-commercial itinérant ? Rejoignez l’aventure CEDEO !
📢 Rejoignez l'aventure dès maintenant et devenez le pilier de notre équipe ! 🚀
Persévérant(e) et réactif(ve), votre mission est de développer et pérenniser votre portefeuille client en binôme avec un commercial itinérant. 
Armé(e) de vos connaissances techniques, vous êtes le garant(e) de la satisfaction de nos clients, du devis jusqu'à la livraison. Vous assurez une relation client exceptionnelle, où chaque client se sent privilégié.
🎯 Au programme :
Vous traitez les devis et les commandes initiées par le commercial itinérant et/ou les clients.
Vous relancez les devis en cours, concluez les ventes et assurez le suivi des commandes jusqu’à la livraison.
Vous trouvez la meilleure solution technique et tarifaire pour chaque projet client.
Vous négociez et suivez les commandes fournisseurs, en vous assurant du suivi de chaque commande.
En collaboration avec votre manager et l’équipe, vous animez les opérations commerciales de l’agence.
Vous gérez les ouvertures de comptes des nouveaux clients, ainsi que la partie recouvrement.
Vous répondez aux appels d’offres transmis à l’agence.
Vous accompagnez vos clients dans l’utilisation de nos services et outils digitaux afin de simplifier leur quotidien.
Vous veillez à la résolution des litiges avec bienveillance, tout en respectant les procédures administratives et commerciales établies.
Vous l’aurez compris, votre objectif ultime est de cultiver l’Excellence du service client et de transformer chaque client en ambassadeur de CEDEO.

[image: CEDEO]VENDEUR CONSEIL (F/H) - Bordeaux (33)  - CDI
 CDI |  SFIC
 BEGLES - Nouvelle Aquitaine
 1950 € - 2100 € par mois
 Offre publiée le : 09/04/2024
 Référence : FRA26347
Votre bonne humeur est légendaire ? Alors ces missions sont faites pour vous :
🤝 Vous chouchoutez vos clients du début à la fin : de leur accueil en point de vente à la réception de leurs marchandises, vous les prenez en charge de A à Z. Cela inclut des conseils avisés, des ventes directes ou des ventes complémentaires, la gestion des devis, des commandes, des encaissements et de la facturation.
🎯 Votre expertise sur le parcours client est inégalée : vous connaissez bien vos clients et êtes capable de leur proposer des produits et services qui les aident à concrétiser leurs projets, sans rencontrer d'obstacles.
🌞 Vous contribuez à la solidité du libre-service tout en garantissant la sécurité : vous veillez à ce que les rayons du libre-service soient toujours pleins, propres et proposent les meilleurs prix.
Envie d’en savoir encore plus ? Découvrez le métier de vendeur conseil en vidéo : https://youtu.be/rI_ZdIC-Lt4?list=PLUYcTZfs6rPS6b4G5qANImQ7FNAwSepHN
 

[image: SFIC]CONSEILLER DE VENTE SHOWROOM  (H/F) - Plan d'Orgon (13)
 CDI |  POINT.P
 PLAN D'ORGON - Provence Alpes Cote d'Azur
 1900 € - 1950 € par mois
 Offre publiée le : 09/04/2024
 Référence : FRA26348
Au sein de notre showroom (salle de bain, pierres, dallages, carrelages...), vous accueillez, conseillez et vendez à nos clients professionnels ou particuliers les produits les plus adaptés à leurs besoins. Vous proposez des produits complémentaires et informez nos clients de nos offres commerciales et promotionnelles.
Vous effectuez et relancez les devis et saisissez les commandes. Vous avez idéalement une première expérience dans la vente auprès des professionnels du bâtiment.
Doté d'un bon relationnel, vous êtes rigoureux, organisé et aimez le contact client. Vous souhaitez vous épanouir au sein d'une équipe passionnée, conviviale et exigeante, tout en bénéficiant de la force et de la pérennité d'un grand groupe ? Alors, ce poste est fait pour vous !
D'autres raisons de nous rejoindre ?

Un parcours d'intégration et une offre de formations personnalisées dans tous les domaines
Un suivi personnalisé tout au long de votre parcours dans le Groupe
Un accès aux avantages du Groupe Saint-Gobain (Plan Epargne Groupe, accords d'intéressement et participation) ainsi qu'à des remises commerciales sur nos produits
Enfin, évoluer, changer de métier ou encore découvrir d'autres enseignes sera possible !

 

[image: POINT.P]Commercial Itinérant - CDI - CEDEO LA ROCHELLE PERIGNY (17) F/H
 CDI |  CEDEO
 PERIGNY - Nouvelle Aquitaine
 2000 € - 3000 € par mois
 Offre publiée le : 09/04/2024
 Référence : FRA24920
Notre agence CEDEO LA ROCHELLE PERIGNY recherche son/sa futur(e) commercial(e) BtoB.Sur ton secteur géographique, tu seras responsable du développement commercial de ton portefeuille de clients en lien avec l’équipe du point de vente. Tu assureras la pérennité des relations entre nos clients et l’enseigne en allant à leur rencontre sur les chantiers et en améliorant leur satisfaction au quotidien.Tes missions principales seront les suivantes :- Développer et fidéliser ton portefeuille de clients dans un environnement BtoB- Prospecter de nouveaux clients sur ton secteur géographique- Apporter des solutions complètes à tes clients (produits et services) avec l’aide de l’équipe de vente et des fournisseurs- Établir les meilleurs devis et conclure les ventes- Effectuer le reporting quotidien du suivi de ton portefeuilleDynamisme, expertise et sens du service seront les mots clés de ton quotidien. C’est la force de notre enseigne et du réseau DSC !

[image: CEDEO]Commercial Sédentaire Génie-Climatique - CDI  - CEDEO Libourne (33) H/F
 CDI |  CEDEO
 LIBOURNE - Nouvelle Aquitaine
 1950 € - 2400 € par mois
 Offre publiée le : 09/04/2024
 Référence : FRA24951
L'équipe de CEDEO Libourne recherche son/sa futur(e) commercial(e) sédentaire.Rejoins-nous sans plus tarder !Tu seras le binôme du Commercial Itinérant afin de développer et pérenniser ton portefeuille clients. En t’appuyant sur tes connaissances techniques de nos produits et services, tu négocieras les meilleurs devis et tu assureras de la satisfaction de tes clients jusqu’à la livraison.Tes missions principales seront les suivantes :- Traiter les commandes initiées par le(a) commercial(e) itinérant(e)- Trouver la meilleure solution technique et tarifaire pour chaque devis- Négocier et suivras les commandes fournisseurs- Conclure les ventes et suivras les commandes jusqu’à la livraison- Répondre aux appels d’offres transmis au point de venteDynamisme, expertise et sens du service seront les mots clés de ton quotidien. C’est la force de notre enseigne et du réseau DSC !

[image: CEDEO]Commercial itinérant (H/F) - Bordeaux (33) - CDI
 CDI |  SFIC
 BEGLES - Nouvelle Aquitaine
 30000 € - 33000 € par an
 Offre publiée le : 09/04/2024
 Référence : FRA26351
Vous recherchez un métier de découverte et d’audace pour interagir tous les jours avec des nouvelles personnes tout en présentant des produits et services innovants ? Rejoignez SFIC !
🤩 Vous faites le bonheur de vos clients 
Sur leurs chantiers, chez eux ou en agence, vous êtes à leur écoute et anticipez leurs besoins. Vous créez des liens en béton pour leur vendre des produits et services appropriés.
🎯 Vous trouvez des nouveaux clients 
Véritable ambassadeur SFIC vous jouez un rôle essentiel dans le développement de votre portefeuille via la prospection terrain et téléphonique.
🤝 Vous négociez les meilleurs tarifs 
En rendez-vous ou au téléphone avec vos fournisseurs, vous allez toujours chercher le meilleur prix pour vos clients, tout en atteignant vos objectifs de marge.
📈 Vous augmentez le chiffre d’affaires de l’entreprise
Avec votre outil informatique super puissant – le CRM, vous centralisez toutes les données sur vos clients, prospects et fournisseurs, et vous identifiez les opportunités d’amélioration au quotidien.
➡ L’info en plus 

Vous travaillez en binôme avec Prénom, commercial sédentaire.
Pour mener à bien votre mission vous possédez un véhicule de fonction, un téléphone, un ordinateur et une carte essence.
Vous disposez également d’une carte affaire, pour ne pas avoir à avancer vos frais professionnels.

Envie d’en savoir encore plus ? Découvrez le métier de commercial itinérant en vidéo :
https://www.youtube.com/watch?v=DCW3Qn6ycbQ&t=3s 

[image: SFIC]Vendeur Libre-Service (H/F) - SAINT NAZAIRE
 CDI |  CEDEO
 ST NAZAIRE - Pays de la Loire
 1900 € - 2100 € par an
 Offre publiée le : 09/04/2024
 Référence : FRA26155
Vous recherchez un métier de découvertes et d’audace pour interagir tous les jours avec de nouvelles personnes tout en présentant des produits et services innovants ? Rejoignez l’aventure CEDEO !
📢 Votre bonne humeur est légendaire ? Alors, ces missions sont faites pour vous !
🚀 Au programme : 
Vous prenez soin de vos clients : de leur accueil en point de vente à la réception de leurs marchandises, vous les gérez de A à Z : conseils avisés, ventes pures ou ventes complémentaires, devis, commandes, encaissements, facturation, relances.
Vous en connaissez un rayon sur le parcours client : d’ailleurs vos clients, vous les connaissez bien et vous savez leur proposer produits et services qui vont les aider à réaliser leur projet, sans essuyer de plâtres.
Vous animez un libre-service solide en toute sécurité : vous maintenez les rayons du libre-service toujours Pleins, Propres et avec les meilleurs Prix. Vous appliquez la règle des 3P. Vous mettez en avant les opérations commerciales, les têtes de gondoles n’ont plus de secret pour vous.
Vous fixez les règles au millimètre près : vous conseillez des particuliers à 20% et des professionnels du bâtiment à 80%, donc soit à 100% de votre professionnalisme au quotidien. Objectif : assurer la satisfaction clients.
Vous l’aurez compris, votre objectif ultime est de cultiver l’Excellence du service client et de transformer chaque client en ambassadeur de CEDEO. 

[image: CEDEO]Responsable de point de vente (H/F) - Fontenay Le Compte
 CDI |  CEDEO
 FONTENAY LE COMTE - Pays de la Loire
 2300 € - 2700 € par mois
 Offre publiée le : 09/04/2024
 Référence : FRA25642
Rattaché à l'agence principale de La Roche sur Yon, vous aurez en charge la gestion du point de vente de Fontenay le Compte. Vous aurez également en charge la réussite de l'ensemble des opérations commerciales et de gestion et vous devrez gérer et développer un centre de profits.
🚀 Au programme :  
DÉVELOPPEMENT DE LA PART DE MARCHÉ
Déployer les projets de développement de l’activité issus de la nation/région, sous contrôle de votre chef de site (politique commerciale et tarifaire)Définir avec votre chef de site et mettre en œuvre les actions d’amélioration du mix produits sur le point de venteDévelopper et entretenir la relation clients et prospects (accueil, accompagnement, orientation, ...)
GESTION DU CENTRE DE PROFIT
Suivre et contrôler : la préfac au quotidien - les livraisons - les réservés et les pénalisants - les coûts engagésVeiller à maintenir le point de vente en bon état et accueillant pour chacun de nos clientsAdministration du personnel : gestion du planning de votre collaborateur (absences), tenue du tableau d’affichage
MANAGEMENT DE L’ÉQUIPE
Définir un planning hebdo et s’y tenirTenir un flash meeting quotidien / hebdomadaire avec votre collaborateurAccompagner et manager votre collaborateur pour le rendre plus performant
Vous souhaitez vous épanouir au sein d’une équipe passionnée, conviviale et exigeante, tout en bénéficiant de la force et de la pérennité d’un grand groupe ? Alors, ce poste est pour vous !
D’autres raisons de nous rejoindre ?
Un parcours d’intégration et une offre de formations personnalisées dans tous les domainesUn suivi personnalisé tout au long de votre parcours dans le GroupeUn accès aux avantages du Groupe Saint-Gobain (Plan Epargne Groupe, accords d’intéressement et participation) ainsi qu’à des remises commerciales sur nos produitsEnfin, évoluer, changer de métier ou encore découvrir d’autres enseignes sera possible !

[image: CEDEO]Commercial sédentaire F/H - Rennes (35)
 CDI |  CDL Elec
 RENNES - Brittany
 24000 € - 28000 € par an
 Offre publiée le : 09/04/2024
 Référence : FRA25011
Notre agence de Rennes CDL ELEC recherche son/sa futur(e) commercial(e) sédentaire.
 
Rejoins-nous sans plus tarder !
 
Tu seras le binôme de la Commerciale Itinérante afin de développer et pérenniser ton portefeuille clients. En t’appuyant sur tes connaissances techniques de nos produits et services, tu négocieras les meilleurs devis et tu assureras de la satisfaction de tes clients jusqu’à la livraison.
 
Tes missions principales seront les suivantes :
-  Traiter les commandes initiées par la commerciale itinérante : par téléphone, tu sais faire le point sur leurs besoins, relancer leurs devis, leur proposer les produits et les services qui leur conviennent, et acquérir et/ou réactiver des clients. Tu es leur contact privilégié.- Trouver la meilleure solution technique et tarifaire pour chaque devis : fin connaisseur de tes clients, après analyse de leurs demandes, tu leur trouves des solutions techniques adaptées à leur projet et leur propose de nouvelles solutions.- Négocier et suivre les commandes fournisseurs- Conclure les ventes et suivre les commandes jusqu’à la livraison- Répondre aux appels d’offres transmis au point de vente
 
Dynamisme, expertise et sens du service seront les mots clés de ton quotidien. C’est la force de notre enseigne et du réseau DSC !
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Au sein de la direction marketing POINT.P, vous intégrerez l’équipe marketing en tant qu’Assistant(e) Marketing Digital, vous participerez sur la mise en place des campagnes de communication digitales (mails, push notification et autres nouveaux canaux).
Vos principales missions seront : 

Collaborer avec différents interlocuteurs pour créer des campagnes de communication digitales engageantes.


Participer à la conception de contenus visuels et écrits pour les campagnes, en veillant à l'alignement avec la stratégie globale de l'entreprise.


Réaliser des AB test réguliers afin d’améliorer les performances de nos campagnes


Assister dans la planification stratégique des campagnes d'emailing et de push notifications en tenant compte des objectifs commerciaux


Segmenter nos bases clients et prospects afin d’adresser des contenus personnalisés


Assurer des analyses des performances des campagnes (délivrabilité, réactivité…) et recommandations pour en améliorer les performances (segmentation, visuel, offre…)
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80% des bâtiments qui seront debout en 2050 sont déjà construits. La large majorité de ces bâtiments ne répond pas aux exigences d’efficacité énergétique ou de construction durable et doivent être rénovés pour faire face au défi climatique. 
Malgré le besoin de main d’œuvre qualifiée, le secteur de la construction souffre d’une pénurie qui remet en question la possibilité d’atteindre les objectifs de rénovation.
Il faut tout autant convaincre les professionnels en activité d’accueillir des jeunes que convaincre des jeunes que la construction durable est un métier de sens qui aidera à préserver la planète. 
Au sein de Saint-Gobain distribution bâtiment France, vous serez intégré(e) au sein de l’équipe "CFA LAB” (Centre de Formation d’Apprentis) pour piloter le recrutement de professionnels dans le cadre du programme l’école des bâtisseurs afin de les convaincre de prendre en alternance un apprenti de l’école des bâtisseurs. 
Le CFA LAB est une initiative stratégique pour le groupe Saint Gobain qui s’est engagé à former 3000 apprentis d’ici fin 2027, à raison de l’ouverture de 40 classes par an.
Votre mission très concrète va influer sur la vie professionnelle de jeunes et de pros qui vont se rencontrer grâce à vos efforts.
Vous participerez au projet de lancement de cinq nouvelles promotions de l’école des bâtisseurs en octobre 2024. Votre rôle principal sera de piloter le recrutement de 60 professionnels.
Plus précisément vos tâches seront de :

Suivre le recrutement des 60 apprentis : filtre sur CV, entretiens, mise en relation avec les pros grâce à un outil de recrutement dédié
Suivre la mise en relation entre les apprentis et les pros : proposer les bons profils en fonction des critères des pros, coacher les apprentis pour leurs entretiens, appeler les pros pour valider les profils, etc. 
Faciliter la relation avec les centres de formation en organisant des événements avec eux (job souricng, job dating), en participant aux rentrées des apprentis, etc.
Faciliter la communication avec les agences en améliorant le kit de communication et en se déplaçant pour le déployer et identifier des artisans qui recrutent des apprentis
Créer vos propres missions ! L’équipe recrutement valorise énormément la prise d’initiative donc en fonction de vos appétences ou des besoins que vous identifiez pour mener à bien, plusieurs missions complémentaires pourraient être mises en place : animer les réseaux sociaux (ex : page Facebook, Instagram et TikTok), identifier des nouveaux canaux de recrutements, identifier des nouveaux leviers pour recruter des pros, améliorer le processus d’onboarding des pros etc. 


[image: SGDB France]Chef de Marché (plaques de plâtre & isolation) H/F
 CDI |  SFIC
 PARIS - Ile de France
 Offre publiée le : 09/04/2024
 Référence : FRA26358
LES ENJEUX :
Vous rejoindrez la Direction Marketing Achat composée de 10 personnes et travaillerez en étroite collaboration avec l’ensemble des équipes siège et opérationnelles (agences, pricing, communication, patrimoine, logistique…). Rattaché(e) à Laurence, Directrice Marketing, vous veillerez à animer la dynamique commerciale et marketing des marchés plaques et isolation, afin d’atteindre les objectifs de croissance, de rentabilité et de satisfaction du client. Vous serez ainsi l’interlocuteur.rice privilégié.e des fournisseurs et de nos équipes de vente. À ce titre, votre rôle s’articulera sur 3 grands axes :
 
Gestion de l’offre produits

Analyser le marché et effectuer une veille concurrentielle (innovations, réglementations…)
Définir les besoins clients et sélectionner l'offre produits
Elaborer la politique commerciale et les objectifs des marchés plaques et isolation en cohérence avec les orientations stratégiques de l’entreprise
Analyser les performances des gammes et suivre leur évolution
Définir le pricing et la marge de la catégorie
Référencer les nouveaux articles, définir les plans de stocks et plans de vente

 
 
Achat

Négocier des appels d’offre (prix, délai, produit, qualité, conditions logistiques)
Négocier les coopérations commerciales auprès des fournisseurs référencés
Assurer le suivi et les reportings Achats
Accompagner la bonne gestion logistique de la catégorie en définissant le meilleur schéma

 
 
Promotion de l’offre produit

Décliner la politique marketing à travers le réseau : animer les points de vente grâce aux outils marketing : catalogues, site internet, promotions, opérations commerciales – téléventes, salons, merchandising, etc.)
Présenter la stratégie de la catégorie aux équipes de vente
Décliner le concept du libre-service sur l’ensemble du réseau

 
Ces missions restent non-exhaustives et pourront évoluer. Vos idées seront toujours les bienvenues pour enrichir votre mission, développer vos compétences, et apporter ainsi votre contribution à la réussite de la SFIC.
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L’équipe de l’agence POINT.P de GRIMAUD recherche son Vendeur(se) Conseil.
📢 Vous êtes un véritable ambassadeur auprès des clients
Vous créez une relation privilégiée avec nos clients et les accompagnez dans leurs chantiers. Vous recommandez notre gamme de produits et solutions au service de la construction durable, tout en promouvant nos actions commerciales en cours.
🔁 Vous menez la vente de A à Z 
Vous accueillez nos clients avec le sourire et traiter leurs demandes : du conseil technique à la planification de la livraison, en passant par la vérification du stock et l'établissement des devis.
Vous assurez les ventes de bois à la découpe auprès de nos clients en utilisant la machine à découper le bois après une formation assurée par l'entreprise (port de charge à prévoir).
🔥 Vous êtes un moteur du point de vente 
Vous participez activement à son développement en assurant son attractivité : maintien des rayons pleins, propres et avec les meilleurs prix.
Dans cette vidéo, découvrez d’un peu plus près le métier de vendeur : https://youtu.be/M5Tub1pTu_w?si=0sbb9-2n6_4kTv0z
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Rattaché(e) au directeur de la zone Loire Auvergne, vous aurez en charge la gestion de l'agence CEDEO et Envie de Salle de Bain de Nevers (58).
Vous êtes responsable du développement de l'activité et des résultats de votre point de vente. Centré(e) sur la satisfaction de vos clients et sur la motivation de votre équipe, vous coordonnez les actions et moyens dans le respect des orientations stratégiques.
Vos missions ?
MANAGEMENT DE L’ÉQUIPE

Définir un planning hebdomadaire et s’y tenir
Tenir un flash meeting quotidien/hebdomadaire avec vos collaborateurs (vendeurs libre-service, commerciaux, vendeurs showroom)
Accompagner et manager vos collaborateurs pour les rendre plus performants
Mettre en œuvre la politique RH (entretiens annuels, sécurité, formation, recrutement, gestion du temps, disciplinaire, etc.)

DÉVELOPPEMENT DE LA PART DE MARCHÉ

Déployer les projets de développement de l’activité issus de la nation/région (politique commerciale et tarifaire),
Définir et mettre en œuvre les actions d’amélioration du mix produit sur le point de vente,
Développer et entretenir la relation clients et prospects (accueil, accompagnement, orientation,...).

GESTION DU CENTRE DE PROFIT

Suivre et contrôler : la préfac au quotidien - les livraisons - les réservés et les pénalisants - les coûts engagés,
Veiller à maintenir le point de vente en bon état et accueillant pour chacun de nos clients,
Administration du personnel : gestion du planning des collaborateurs (absences), tenue du tableau d’affichage.

Vous souhaitez vous épanouir au sein d’une équipe passionnée, conviviale et exigeante, tout en bénéficiant de la force et de la pérennité d’un grand groupe ? Alors, ce poste est pour vous!
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                                        Découvre Victor, conseiller de vente
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                                                    Nous en quelques chiffres

                            
                            

                                            24000
                                            Collaborateurs
                                        

                                    


                                            3
                                            Campus de formation
                                        

                                    


                                            300
                                            Métiers
                                        

                                    


                                            370000
                                            Clients
                                        

                                    


                                            15
                                            Plateformes logistiques
                                        

                                    


                                            2000
                                            Points de vente
                                        

                                    


                                                        

                        

                

        

    



    


    
        
            
                
                    Retrouve-nous sur les réseaux sociaux
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