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                    Nos dernières offres

                    
                        Vendeur Outillage H/F - Villeneuve-La-Garenne
 CDI |  La Plateforme du Bâtiment
 VILLENEUVE LA GARENNE - Ile de France
 1850 € - 2100 € par mois
 Offre publiée le : 10/04/2024
 Référence : FRA26315
L’équipe de La Plateforme du Bâtiment du magasin de Villeneuve-La-Garenne, recrute un Conseiller Technique H/F en Outillage en CDI.
Créez le projet professionnel qui vous ressemble ! 😃
Rattaché(e) à  Joseph notre Chef de groupe Outillage, et après un parcours d’accompagnement et de formation à notre savoir-faire et savoir- être, vous apportez aux clients des services et des solutions personnalisés avec votre plus beau sourire !
Votre quotidien
📢 Accueillir et conseiller les clients et personnaliser leur expérience en les guidant vers les solutions techniques adaptées à leurs chantiers
 
🎯 Elaborer les devis (et relancer le client 😉), gérer et suivre les commandes et les livraisons
 
📢 Animer le plan de vente de votre rayon et mettre en place des actions commerciales, qui font la différence
 
🙌 Être l’acteur / l’actrice du développement commercial en participant à l’organisation des évènements du dépôt

[image: La Plateforme du Bâtiment]Alternance - Vendeur Conseil F/H - Provins 77
 Contrat d'alternance |  POINT.P
 PROVINS - Ile de France
 Offre publiée le : 10/04/2024
 Référence : FRA26376
Notre agence de Provins recherche son/sa futur(e) "Vendeur(euse) conseil" en alternance.
Les missions seront les suivantes :
Vous créerez une relation privilégiée avec vos clients, en faisant de leur satisfaction votre priorité. Vous participerez activement au développement de votre point de vente (Chiffre d’affaires et marge), en offrant les meilleures propositions commerciales et en concluant les ventes de nos produits et services.
Votre quotidien ?

Accueillir nos clients dans le point de vente et leur conseiller la meilleure solution pour leurs projets
Vendre l’ensemble de notre gamme de produits et services et promouvoir les actions commerciales en cours
Elaborer les devis en réalisant des offres de prix selon le projet du client et les concrétiser en commandes
Participer à l’attractivité du point de vente : mise en rayon, étiquetages, inventaires tournants, etc.

Vous souhaitez vous épanouir au sein d’une équipe passionnée, conviviale et exigeante, tout en bénéficiant de la force et de la pérennité d’un grand groupe ? Alors, ce poste est pour vous !

[image: POINT.P]Alternance Vendeur Libre-service (H/F) - BEAUVAIS (60)
 Contrat d'alternance |  Envie de salle de bain
 BEAUVAIS - Hauts De France
 Offre publiée le : 10/04/2024
 Référence : FRA26383
Notre agence de Beauvais recherche son/sa futur(e) alternant(e) vendeur(se) libre-service.
Vous aimez le commerce et les interactions humaines ? Rejoignez l’aventure CEDEO !
📢 Animé(e) par la vente, vous prenez plaisir à accueillir et conseiller les clients avec singularité !
Votre bonne humeur est légendaire ? Alors, ces missions sont faites pour vous :

Vous prenez soin de vos clients : de leur accueil en point de vente à la réception de leurs marchandises, vous les gérez de A à Z : conseils avisés, ventes pures ou ventes complémentaires, devis, commandes, encaissements, facturation, relances.
Vous en connaissez un rayon sur le parcours client : d’ailleurs vos clients, vous les connaissez bien et vous savez leur proposer produits et services qui vont les aider à réaliser leur projet, sans essuyer de plâtres.
Vous animez un libre-service solide en toute sécurité : Vous maintenez les rayons du libre-service toujours Pleins, Propres et avec les meilleurs Prix. Vous appliquez la règle des 3P (plein, propre, prix). Vous mettez en avant les opérations commerciales, les têtes de gondoles n’ont plus de secret pour vous.
Vous fixez les règles au millimètre près : Vous conseillez des particuliers à 20% et des professionnels du bâtiment à 80%, donc soyez à 100% de votre professionnalisme au quotidien. Objectif : assurer la satisfaction clients.


[image: Envie de salle de bain]Alternance - Vendeur Libre-Service (H/F) - Orchies (59)
 Contrat d'alternance |  CEDEO
 ORCHIES - Hauts De France
 Offre publiée le : 10/04/2024
 Référence : FRA26388
Notre agence d'Orchies recherche son/sa futur(e) alternant(e) vendeur(se) libre-service.
Vous aimez le commerce et les interactions humaines ? Rejoignez l’aventure CEDEO !
📢 Animé(e) par la vente, vous prenez plaisir à accueillir et conseiller les clients avec singularité !
Votre bonne humeur est légendaire ? Alors, ces missions sont faites pour vous :

Vous prenez soin de vos clients : de leur accueil en point de vente à la réception de leurs marchandises, vous les gérez de A à Z : conseils avisés, ventes pures ou ventes complémentaires, devis, commandes, encaissements, facturation, relances.
Vous en connaissez un rayon sur le parcours client : d’ailleurs vos clients, vous les connaissez bien et vous savez leur proposer produits et services qui vont les aider à réaliser leur projet, sans essuyer de plâtres.
Vous animez un libre-service solide en toute sécurité : Vous maintenez les rayons du libre-service toujours Pleins, Propres et avec les meilleurs Prix. Vous appliquez la règle des 3P (plein, propre, prix). Vous mettez en avant les opérations commerciales, les têtes de gondoles n’ont plus de secret pour vous.
Vous fixez les règles au millimètre près : Vous conseillez des particuliers à 20% et des professionnels du bâtiment à 80%, donc soyez à 100% de votre professionnalisme au quotidien. Objectif : assurer la satisfaction clients.


[image: CEDEO]Alternance - Vendeur(se) / Technico-Commercial(e) (H/F) - Calais (62)
 Contrat d'alternance |  CEDEO
 ORCHIES - Hauts De France
 Offre publiée le : 10/04/2024
 Référence : FRA26389
Notre agence de Calais recherche son/sa futur(e) alternant(e) vendeur(se)/ Technico-Commercial(e) sédentaire.
📢 Animé(e) par la vente, vous prenez plaisir à accueillir et conseiller les clients avec singularité !













Vous avez soif de construire et développer un portefeuille client en binôme avec un itinérant technico-commercial, tout en dynamisant un libre-service attractif ? Venez embarquer dans l'aventure CEDEO !
En tant que personne persévérante et réactive, votre mission principale est de développer et de pérenniser votre portefeuille client en collaboration étroite avec un commercial itinérant. Vous serez également responsable de la gestion opérationnelle d'un libre-service dynamique au sein de notre agence.
Vos missions détaillées incluront :


Traitement des dispositifs et des commandes initiées par le commercial itinérant et/ou les clients, en assurant une gestion efficace et rigoureuse de chaque demande.


Relance des devis en cours, conclusion des ventes et suivi des commandes jusqu'à leur livraison, tout en maintenant les rayons du libre-service toujours attractifs et bien approvisionnés.


Vente de l'ensemble de notre gamme de produits et services en proposant des solutions techniques et tarifaires adaptées à chaque projet client, tout en veillant à la mise en avant des promotions et des offres spéciales.


Négociation et suivi des commandes fournisseurs pour garantir une disponibilité optimale des produits.
















[image: CEDEO]Alternance - Vendeur Libre-Service (H/F) - Le Touquet (62)
 Contrat d'alternance |  CEDEO
 CUCQ - Hauts De France
 Offre publiée le : 10/04/2024
 Référence : FRA24255
Notre agence du Touquet recherche son/sa futur(e) Vendeur(euse) libre-service en alternance pour venir compléter son équipe.
 
Au quotidien, ta responsabilité sera d’accueillir la clientèle professionnelle et les particuliers, les orienter et assurer les ventes du magasin libre-service. Le tout en plaçant leur satisfaction au cœur de tes préoccupations !
 
Pendant ton temps en entreprise, tes missions s’articuleront autour de :
- L’accueil du client au sein du point de vente, le conseil et la proposition de la meilleure solution/produits afin de lui permettre de concrétiser son projet.
- La proposition et la vente de l’ensemble de notre gamme de produits et services (sanitaire, plomberie, chauffage, génie climatique), ainsi que la promotion des actions commerciales en cours.
- La saisie des commandes, la facturation des marchandises, la gestion des retours clients, le suivi et la relance client.
- La tenue et l’attractivité du point de vente : réception des marchandises, mise en rayon, étiquetage et facing, propreté, inventaires tournants et zonage des produits.

[image: CEDEO]Magasinier Cariste (H/F) - Ganges (34)
 CDI |  POINT.P
 GANGES - Occitanie
 1825 € - 1950 € par mois
 Offre publiée le : 10/04/2024
 Référence : FRA26390
L’équipe de l’agence POINT.P de Ganges recherche son Magasinier(e) Conseil.
📢 Vous êtes un véritable ambassadeur auprès de nos clients
Vous accueillez les clients dans la cour des matériaux, les conseillez dans leurs choix de produits et leur proposez les nouveautés.
🏗️ Vous êtes un expert de la logistique
Vous préparez les commandes des clients dans nos différentes zones de stockage, à la fois en intérieur et en extérieur. Vous utilisez un chariot élévateur pour charger et décharger les véhicules de transport, en toute sécurité.
🔄 Vous êtes un as de l’organisation
Vous vérifiez régulièrement le volume des stocks de marchandises. Vous veillez à l'ordre et la propreté de l'ensemble des zones de stockage et de circulation de l'agence. Vous réalisez des inventaires tournants pour assurer une gestion efficace des stocks.
👀 Vous êtes le relai d'information
Vous assurez le lien entre l'agence et les clients en communiquant les informations essentielles à votre équipe. En tant que membre polyvalent de l'équipe, soyez prêt à soutenir dans toutes les tâches nécessaires.
L’info en plus : Vous serez amené à manipuler des charges lourdes au quotidien pour mener à bien vos missions. 💪

[image: POINT.P]Alternance - Vendeur/Vendeuse Conseil - OLORON ST MARIE (64)
 Contrat d'alternance |  CBA
 OLORON STE MARIE - Nouvelle Aquitaine
 10000 € - 15000 € par an
 Offre publiée le : 10/04/2024
 Référence : FRA26394
L’équipe de l’agence CBA de Oloron Sainte Marie recherche son/sa Vendeur(se) Conseil en alternance.
📢 Vous êtes un véritable ambassadeur auprès des clients
Vous créez une relation privilégiée avec nos clients et les accompagnez dans leurs chantiers. Vous recommandez notre gamme de produits et solutions au service de la construction durable, tout en promouvant nos actions commerciales en cours.
🔁 Vous menez la vente de A à Z 
Vous accueillez nos clients avec le sourire et traiter leurs demandes : du conseil technique à la planification de la livraison, en passant par la vérification du stock et l'établissement des devis.
🔥 Vous êtes un moteur du point de vente 
Vous participez activement à son développement en assurant son attractivité : maintien des rayons pleins, propres et avec les meilleurs prix.
🎧Si vous voulez savoir comment se passe une alternance chez nous en vrai, on vous recommande le podcast Alternances & Confidences, un projet mené par nos anciennes alternantes de l’équipe : https://carrieres.sgdb-france.fr/etudiants
L’info en plus : Rejoignez l'entreprise préférée des alternants en 2024 !

[image: CBA]Alternance Vendeur Showroom (H/F) - Saint-Quentin (02)
 Contrat d'alternance |  Envie de salle de bain
 SAINT QUENTIN - Hauts De France
 Offre publiée le : 10/04/2024
 Référence : FRA26387
Notre agence de Saint-Quentin recherche son/sa futur(e) alternante(e) vendeur(se) showroom.
Vous recherchez un métier de découvertes et d’audace pour interagir tous les jours avec de nouvelles personnes tout en présentant des produits et services innovants ? Rejoignez l’aventure CEDEO
Votre bonne humeur est légendaire ? Alors, ces missions sont faites pour vous :
Au sein de l’espace de vente, vous aurez la charge de l’animation commerciale et de la satisfaction client. Vous irez à la rencontre des clients en quête de conseils à la fois techniques et esthétiques pour pimper leur intérieur du sol au plafond.
Au programme :
Vous aimez les produits déco, gérer un projet et vous avez le sens du contact, quel que soit le profil du client, particulier ou professionnel ? Alors, ces missions sont faites pour vous :

Vous réalisez la découverte client : vous accueillez votre client dès son arrivée dans le showroom, vous analysez ses besoins en le questionnant sur son projet.
Vous vendez un univers adéquat : découverte du showroom, produits spécifiques, services complémentaires, opérations commerciales en cours. En tant qu'excellent conseiller de vente, vous proposez la meilleure solution technique ou esthétique qui s’accorde avec le projet de votre client.
Vous réalisez les commandes : de la préparation du devis complet à la gestion de la commande en passant par la relance de devis, c’est vous le maître d’œuvre qui négociez et concluez les ventes avec vos clients. La clé de votre quotidien repose sur la gestion des priorités et la prévenance envers les clients.
Vous faites rêver avec votre showroom tendance : vous êtes acteur de l’attractivité du showroom : mise en valeur de l’espace, mise en situation des produits et présentation des promotions en cours.


[image: Envie de salle de bain]Alternance - Vendeur Conseil F/H - Gournay-sur-marne 93
 Contrat d'alternance |  POINT.P
 GOURNAY SUR MARNE - Ile de France
 Offre publiée le : 10/04/2024
 Référence : FRA26374
Notre agence de Gournay recherche son/sa futur(e) "Vendeur(euse) conseil" en alternance.
Les missions seront les suivantes :
Vous créerez une relation privilégiée avec vos clients, en faisant de leur satisfaction votre priorité. Vous participerez activement au développement de votre point de vente (Chiffre d’affaires et marge), en offrant les meilleures propositions commerciales et en concluant les ventes de nos produits et services.
Votre quotidien ?

Accueillir nos clients dans le point de vente et leur conseiller la meilleure solution pour leurs projets
Vendre l’ensemble de notre gamme de produits et services et promouvoir les actions commerciales en cours
Elaborer les devis en réalisant des offres de prix selon le projet du client et les concrétiser en commandes
Participer à l’attractivité du point de vente : mise en rayon, étiquetages, inventaires tournants, etc.

Vous souhaitez vous épanouir au sein d’une équipe passionnée, conviviale et exigeante, tout en bénéficiant de la force et de la pérennité d’un grand groupe ? Alors, ce poste est pour vous !

[image: POINT.P]ALTERNANCE - MAGSINIER VENDEUR (F/H) - LAMBESC (13)
 Contrat d'alternance |  POINT.P
 LAMBESC - Provence Alpes Cote d'Azur
 Offre publiée le : 10/04/2024
 Référence : FRA26375
POINT.P Matériaux de construction recrute en apprentissage un(e) Vendeur(se) pour son agence de Lambesc.
Vous créez une relation privilégiée avec les clients, en faisant de leur satisfaction votre priorité. Vous participez activement au développement de l'agence (chiffre d’Affaires et marge), en offrant les meilleures propositions commerciales et en concluant les ventes de nos produits et services.
Votre quotidien ?
- Accueillir les clients et leur conseiller la meilleure solution pour leurs projets- Vendre l’ensemble de notre gamme de produits et services et promouvoir les actions commerciales en cours- Elaborer les devis en réalisant des offres de prix selon le projet du client et les concrétiser en commandes- Participer à l’attractivité de l'agence : mise en rayon, étiquetages, inventaires tournants, etc.
En bonus : si vous voulez savoir comment se passe une alternance chez nous en vrai, on vous recommande le podcast Alternances & Confidences : https://carrieres.sgdb-france.fr/etudiants/#podcasts-list
Venez construire votre avenir avec nous ! 🚀 ✨✨✨

[image: POINT.P]Assistant RH administratif - stage (F/H)
 Stage |  SGDB France
 Courbevoie - Ile de France
 Offre publiée le : 10/04/2024
 Référence : FRA26369
Au sein du service Ressources Humaines du siège Saint-Gobain Distribution Bâtiment France et de trois enseignes digitales (environ 900 salariés), vous êtes intégré(e) à une équipe de 11 personnes pour un stage RH administratif.
Vous êtes sous la responsabilité de la Responsable des Ressources Humaines.
Vous recherchez un stage de 3 mois de mai à juillet 2024.

Vos missions d’administration du personnel seront les suivantes :
Vous établissez les contrats des stagiaires et des alternants
Pour cela, vous mettez en place les contrats d’alternance, les conventions de stage et les conventions de formation
Vous êtes en relation avec les Ecoles, l’OPCO et les étudiants
Vous suivez les coûts de formation.
D’autres missions pourraient être rajoutées.


[image: SGDB France]Conseiller de vente (H/F) - Annecy
 CDI |  CEDEO
 CRAN GEVRIER CEDEX - Auvergne Rhone Alpes
 1900 € - 2100 € par mois
 Offre publiée le : 10/04/2024
 Référence : FRA26368
Vous aimez le commerce et les interactions humaines ? Rejoignez l’aventure CEDEO !
📢 Animé(e) par la vente, vous prenez plaisir à accueillir et conseiller les clients avec singularité !
En tant qu’interlocuteur premier de nos clients professionnels, vous créez une expérience unique en les accueillant avec le sourire et en les conseillant avec expertise vers les produits les mieux adaptés à leurs besoins.
Votre rôle va au-delà de la simple vente, vous êtes un partenaire essentiel dans la réalisation de leurs projets.
Vous accompagnez nos clients en les tenant informés des actions commerciales en cours, tout en leur suggérant des produits complémentaires. 🛠️
💡 Comment ?
Vous tissez des liens uniques avec nos clients, en proposant des solutions sur mesure à chaque visite.
En étroite collaboration avec votre Chef d'Agence, vous animez le magasin avec énergie et créativité.
Vous gérez le stock du magasin, en jonglant entre la réception des marchandises et la préparation des livraisons, tout en assurant le suivi logistique.
Vous donnez vie aux rayons en mettant en avant nos produits et en garantissant la tenue des linéaires (mise en rayon, étiquetage, zonage, inventaires tournants etc.). Vous veillez à ce qu'ils soient toujours parfaits selon la règle d'or des 3P : Plein, Propre, Prix.
Vous vous assurez également de la bonne gestion de l’espace de vente et du dépôt.
Vous l’aurez compris, votre objectif ultime est de cultiver l’Excellence du service client et de transformer chaque client en ambassadeur de CEDEO.

[image: CEDEO]Magasinier Conseil (H/F) - POINT.P BULLY (69)
 CDI |  POINT.P
 BULLY - Auvergne Rhone Alpes
 1800 € - 1900 € par mois
 Offre publiée le : 10/04/2024
 Référence : FRA24313
POINT.P Matériaux de Construction recrute un(e) Magasinier(e) Conseil pour son agence de Bully (69) .
Au sein de l’entrepôt (environnement extérieur et intérieur), vous réalisez une mission polyvalente au contact du client intégrant la manutention et le rangement de nos produits, le chargement et le déchargement des commandes dans le respect des règles de sécurité.
Votre objectif sera de créer une relation de proximité avec vos clients et de vous assurer de leur satisfaction.
Votre quotidien ?

Accueil des clients dans la cour des matériaux
Préparation des commandes clients dans les différentes zones de stockages
Chargement/déchargement des véhicules de transport (utilisation du chariot)
Information des clients sur les caractéristiques des produits achetés et proposer la vente de produits complémentaires
Réalisation quotidienne d'inventaires tournants
Rangement de la cour des matériaux

Important : Vous serez amené à manipuler des charges lourdes au quotidien pour mener à bien vos missions.
Vous souhaitez rejoindre un Groupe solide dans lequel convivialité et exigence au service du client sont des valeurs quotidiennes ? Alors, ce poste est fait pour vous !
D'autres raisons de nous rejoindre ?
- Un parcours d'intégration et une offre de formations personnalisées dans tous les domaines
- Un suivi personnalisé tout au long de votre parcours dans le Groupe
- Un accès aux avantages du Groupe Saint-Gobain (Plan Epargne Groupe, accords d'intéressement et participation) ainsi qu'à des remises commerciales sur nos produits
- Enfin, évoluer, changer de métier ou encore découvrir d'autres enseignes sera possible !

[image: POINT.P]Responsable d'Agence (H/F) - Béziers
 CDI |  PUM
 BEZIERS - Occitanie
 Offre publiée le : 10/04/2024
 Référence : FRA26076
Vous aimez relever des challenges et créer une relation durable avec vos clients ? Vous appréciez le travail en équipe et travailler dans une ambiance conviviale ?Alors n’hésitez pas ! Ce poste est fait pour vous ! Véritable patron de votre point de vente, vous assurez la réussite de l'ensemble des opérations commerciales, managériales et de gestion du site pour optimiser sa profitabilité.
Votre quotidien au sein de notre agence PUM de BEZIERS :
• Gérer et développer un centre de profits et manager une équipe (commerciale et logistique) de 4 à 8 personnes.• Animateur d’équipe, vous garantissez un service efficace à nos clients professionnels (plombiers, maçons, T.P, piscinistes, paysagistes, agriculteurs…).• Avoir la responsabilité directe des clients « grands comptes » sur une partie du département (40km). Vous êtes une personne de terrain proche de vos clients.• Manager votre compte de résultat et être le garant des profits de votre point de vente.• Être rattaché(e) au Responsable de Secteur.
Cette offre est accessible à tous les talents ! L’engagement au quotidien pour l’égalité des chances (reconnaissances en qualité de travailleur handicapé, intergénérationnel, parité…) est au cœur de nos valeurs.

[image: PUM]Responsable d'Agence - Toulouse H/F
 CDI |  PUM
 ST ALBAN - Occitanie
 Offre publiée le : 10/04/2024
 Référence : FRA26078
Vous aimez relever des challenges et créer une relation durable avec vos clients ? Vous appréciez le travail en équipe et travailler dans une ambiance conviviale ?Alors n’hésitez pas ! Ce poste est fait pour vous ! Véritable patron de votre point de vente, vous assurez la réussite de l'ensemble des opérations commerciales, managériales et de gestion du site pour optimiser sa profitabilité.
Votre quotidien au sein de notre agence PUM de SAINT ALBAN :
• Gérer et développer un centre de profits et manager une équipe (commerciale et logistique) de 4 à 8 personnes.• Animateur d’équipe, vous garantissez un service efficace à nos clients professionnels (plombiers, maçons, T.P, piscinistes, paysagistes, agriculteurs…).• Avoir la responsabilité directe des clients « grands comptes » sur une partie du département (40km). Vous êtes une personne de terrain proche de vos clients.• Manager votre compte de résultat et être le garant des profits de votre point de vente.• Être rattaché(e) au Responsable de Secteur.

[image: PUM]Alternance - Technico-commercial sédentaire (H/F) - Annonay
 Contrat d'alternance |  CEDEO
 DAVEZIEUX - Auvergne Rhone Alpes
 Offre publiée le : 10/04/2024
 Référence : FRA26365
Notre agence CEDEO Annonay (07) recherche son/sa futur(e) alternant(e) pour la rentrée !
Vous avez envie de construire et développer un portefeuille client en binôme avec un technico-commercial itinérant ? Rejoignez l’aventure CEDEO !
Persévérant(e) et réactif(ve), votre mission est de développer et pérenniser votre portefeuille client en binôme avec un commercial itinérant. En vous appuyant sur vos connaissances techniques vous êtes le garant(e) de la satisfaction de nos clients, du devis jusqu'à la livraison.
Votre quotidien ? 
- Traiter les devis et les commandes initiées par le commercial itinérant et/ou les clients.
- Relancer les devis en cours, conclure les ventes et assurer le suivi des commandes jusqu’à la livraison.
- Vendre l'ensemble de notre gamme de produits et services et trouver la meilleure solution technique et tarifaire pour chaque projet client.
- Négocier et suivre les commandes fournisseurs, en vous assurant du suivi de chaque commande.
- Animer et promouvoir les opérations commerciales de l’agence en collaboration avec votre manager et l'équipe.
- Gérer les ouvertures de comptes des nouveaux clients, ainsi que la partie recouvrement.
- Veiller à la résolution des litiges avec bienveillance, tout en respectant les procédures administratives et commerciales établies.
- Accueillir et conseiller nos clients sur la meilleure solution pour leurs projets.
- Participer à l'attractivité du point de vente : mise en rayon, étiquetage, propreté, inventaires tournants, etc.
Vous l’aurez compris, votre objectif ultime est de cultiver l’Excellence du service client et de transformer chaque client en ambassadeur de CEDEO.

[image: CEDEO]Alternance Exploitant Pool Transport (F/H) RENNES (35)
 Contrat d'alternance |  POINT.P
 RENNES CEDEX 9 - Brittany
 Offre publiée le : 10/04/2024
 Référence : FRA26364
📐Tes missions au quotidien au sein de nos équipes  :
- Interlocuteur principal des agences, des chauffeurs et des pools approvisionnements, tu assures le fonctionnement quotidien du Pool Transport.
Concrètement :
- Organiser les tournées de livraison, en t’assurant de la réalisation et du respect du planning de livraison.
- Réguler et affecter les ordres de transport en fonction des besoins, des quantités, de la typologie de la marchandise et des distances kilométriques.
- Anticiper l’organisation des livraisons et prévoir les chargements des camions à minima la veille pour les premiers tours.
- Contrôler la qualité de service en suivant en temps réel l’activité des chauffeurs via l’informatique embarqué.
- Piloter et optimiser la qualité et les coûts des transports des moyens qui te sont affectés selon les objectifs fixés.
 

[image: POINT.P]Chargé d'affaires Grands comptes F/H - Siège Nanterre 92
 CDI |  POINT.P
 NANTERRE CEDEX - Ile de France
 2900 € - 3500 € par mois
 Offre publiée le : 10/04/2024
 Référence : FRA26352
Le siège des Grands comptes recherche son/sa Chargé(e) d'affaires.
📢 Vous êtes un véritable ambassadeur auprès de nos clients
Vous vous investissez avec le Responsable Grands Comptes auprès des acteurs de la prescription et entretenez ses réseaux (acteurs locaux, clients, industriels…).
Vous établissez des devis pour vos clients et vous êtes l’interlocuteur privilégié entre les équipes de vente, les clients et les fournisseurs.
🏗️ Vous êtes une personne de terrain
Vous créez vos plans de tournées et vous allez à la rencontre de vos clients sur leurs chantiers et à la recherche d’opportunités dans le secteur du BtoB (identifier les besoins, apporter des conseils, une assistance, des solutions produits et service). Vous remontez les informations terrain à votre équipe.
🤝🏻 Vous êtes un as de la persuasion
Grâce à votre expertise en vente, vous savez parfaitement convaincre les clients de la qualité et de la pertinence de nos produits/services. Vous gérez tout le processus de vente, de la prospection à la conclusion des contrats, en veillant à répondre aux besoins spécifiques de chaque client.
👀 Vous êtes à la pointe de la construction durable
Vous analysez les données du marché et surveillez les tendances du secteur pour identifier de nouvelles opportunités commerciales.
Vous participez aux actions commerciales de l'agence ou du site, et des réunions "Responsables Grands-comptes" et/ou "Responsable Grands-comptes".
L’info en plus : Assurer un rôle de référent pour les compétences en vente auprès des autres vendeurs

[image: POINT.P]Alternance vendeur Libre-Service (H/F) - Guérande (44)
 Contrat d'alternance |  CEDEO
 GUERANDE - Pays de la Loire
 Offre publiée le : 10/04/2024
 Référence : FRA25730
Notre agence de Guérande recherche son/sa futur(e) alternant(e) vendeur(se) libre-service.
Vous recherchez un métier de découvertes et d’audace pour interagir tous les jours avec de nouvelles personnes tout en présentant des produits et services innovants ? Rejoignez l’aventure CEDEO 
 Votre bonne humeur est légendaire ? Alors, ces missions sont faites pour vous :

Vous prenez soin de vos clients : de leur accueil en point de vente à la réception de leurs marchandises, vous les gérez de A à Z : conseils avisés, ventes pures ou ventes complémentaires, devis, commandes, encaissements, facturation, relances.
Vous en connaissez un rayon sur le parcours client : d’ailleurs vos clients, vous les connaissez bien et vous savez leur proposer produits et services qui vont les aider à réaliser leur projet, sans essuyer de plâtres.
Vous animez un libre-service solide en toute sécurité : Vous maintenez les rayons du libre-service toujours Pleins, Propres et avec les meilleurs Prix. Vous appliquez la règle des 3P (plein, propre, prix). Vous mettez en avant les opérations commerciales, les têtes de gondoles n’ont plus de secret pour vous.
Vous fixez les règles au millimètre près : Vous conseillez des particuliers à 20% et des professionnels du bâtiment à 80%, donc soyez à 100% de votre professionnalisme au quotidien. Objectif : assurer la satisfaction clients.
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                                                    Nous en quelques chiffres

                            
                            

                                            24000
                                            Collaborateurs
                                        

                                    


                                            3
                                            Campus de formation
                                        

                                    


                                            300
                                            Métiers
                                        

                                    


                                            370000
                                            Clients
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                                            Plateformes logistiques
                                        

                                    


                                            2000
                                            Points de vente
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